


KETROY — мастерская образов 

современного делового человека. 

Уверенность, профессионализм, 

доверие — основныеценности 

бренда. 

Философия марки — тонкая грань 

между внутренним комфортом 

и социальным успехом.



История франчайзинга

Франчайзинг, как проверенная 

столетиями форма организации 

и ведения предпринимательской 

деятельности, своими корнями уходит 

в средневековую Англию, и свою 

современную форму обретает в США 

в середине ХIX века при помощи 

малоизвестной тогда компании по 

производству швейных машин «Зингер». 

Принципиально новый подход к 

ведению бизнеса и возможность 

получать реальную прибыль при 

наименьших рисках привели к быстрому 

развитию франчайзинга, расцвет 

которого пришелся на 50-е годы ХХ 

века в США. Франчайзинг находит 

свое применение практически в любой 

сфере бизнеса – это предприятия 

питания, автотранспортные фирмы, 

индустрия развлечений, сфера 

бытового обслуживания и т.п. Такие 

известные компании как General Motors, 

McDonalds, Coca-Cola и многие другие 

являются яркими примерами успешных 

франчайзинговых сетей по продаже и 

производству продуктов и услуг.

В России франчайзинг появился в 1993 

году, когда владелец небольшого 

московского кафе на проспекте 

Мира купил франшизу фирмы Allied 

Domecq, обладательницы прав на 

торговую марку Baskin Robbins. Это и 

было началом развития франчайзинга 

в России. Вскоре по франшизе были 

открыты кафе РостикС, магазины 

ЭКОНИКА, бензозаправки ЛУКОЙЛ, 

ТНК и многие другие, известные всем 

и успешно работающие по сей день 

предприятия.

Франчайзинг — выгодное вложение в стабильный 
бизнес.

Франчайзинг KETROY

KETROY — один из наиболее 

динамичных и амбициозных 

международных брендов мужской 

деловой одежды в премиальном 

ценовом сегменте.

Эксклюзивными правами на 

франчайзинговую деятельность на 

территории России и СНГ владеет 

компания КЕТРОЙ СНГ, официальный 

дистрибьютор марки KETROY.

ВВЕДЕНИЕ

Франчайзинг (от англ. «franchise» — 

льгота, привилегия) — это форма 

организации бизнеса, при которой 

одна сторона (франчайзер) передает 

другой стороне (франчайзи) комплекс 

исключительных прав на использование 

бренда, «ноу-хау» коммерческой 

информации, а также методических 

материалов и пакета услуг по ведению 

бизнеса. 



ПРЕИМУЩЕСТВА 
ФРАНШИЗЫ

Оставаясь самостоятельным 

юридическим лицом, партнер сохраняет 

свою независимость при принятии 

решений, осуществляет оперативное 

управление предприятием согласно 

рекомендациям Компании-франчайзера.

Наш партнер не остается один 

на один с проблемами и рисками, 

которые могут возникнуть в любой 

предпринимательской деятельности.

Мы обеспечиваем профессиональную 

поддержку успешного проекта, 

что помогает избежать многих 

ошибок, обычно совершаемых 

предпринимателями, не входящими в 

систему франчайзинга.

Компания предоставляет знания и 

возможность стать специалистом в 

новом бизнесе, без особых временных

 и денежных затрат, необходимых для 

обучения.

Специальные обучающие программы 

по технологии ведения бизнеса, 

стандарты фирменной торговли — все 

это предоставляется всем партнерам-

франчайзи.

Маркетинговая и рекламная поддержка 

Компании обеспечивает внимание 

и доверие потребителей, а при 

соблюдении высоких единых стандартов 

обслуживания во всех магазинах, 

увеличивает популярность бренда и, 

соответственно, репутацию магазинов-

партнеров Компании.

— это быстрое и эффективное вступление 
в готовый бизнес, что в значительной степени 
гарантирует финансовый успех.



ПРЕИМУЩЕСТВА 
ФРАНШИЗЫ KETROY

Преимущества самого бренда — 

уникальная концепция стилевых 

решений не имеет мировых аналогов 

и является мощным конкурентным 

преимуществом.

Концептуальный дизайн магазина. 

Наличие фирменного know-how — 

электронного гида по стилю KETROY — 

фирменная стойка с монитором «touch-

screen», поддерживающая концепцию 

стилевых решений.

Отлаженные бизнес-процессы в 

Компании, позволяющие осуществлять 

быструю и профессиональную 

поддержку партнеров в открытии 

и дальнейшей работе фирменного 

магазина. 

Срок открытия новых магазинов 

не превышает 3 месяцев, начиная 

с даты утверждения помещения 

представителем компании.

Высокий коэффициент розничной 

наценки (2,6).

Развитие сети на международном рынке.

Преимущества для конечного 

покупателя — покупатель имеет 

возможность самостоятельно 

формировать свой стиль опираясь 

на предложения профессиональных 

дизайнеров мужской одежды.

По сравнению с большинством конкурентов 
франчайзинг марки KETROY имеет ряд 
преимуществ.
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РАЗВИТИЕ 
ФРАНЧАЙЗИНГА KETROY
В настоящий момент открыто 25 

фирменных франчайзинговых магазинов 

KETROY.

Собственная розничная сеть 

насчитывает три магазина в Москве:

на ул. Петровка, 19, ул. Каланчевская, 13

и ул. Таганская, 2, ТЦ «Таганский 

Пассаж»; и один в Лондоне (открытие в 

октябре 2010).

Количество фирменных магазинов сети KETROY 

в России, СНГ и Европе



ГАРАНТИИ КОМПАНИИ

Передачу опыта и навыков, результатов 

инвестиций времени, усилий и капитала, 

реализованные в виде рассчитываемой 

для каждой коллекции бизнес-модели 

KETROY, которая позволяет достичь 

самореализации в красивом деле. 

свести к минимуму риски, обеспечить 

стабильный доход и предоставить 

Вам исключительное право продажи 

стилевых решений под товарным 

знаком KETROY на территории Вашего 

города, если этим правом еще не 

воспользовался другой франчайзи.

Консультировать партнера 

относительно перспективности 

выбранной торговой площади для 

открытия фирменного магазина 

KETROY.

Координировать открытие магазина и 

обеспечить поддержку программы 

открытия.

Разработать индивидуальный дизайн-

проект интерьера и фасада магазина с 

указанием требований к внутреннему и 

внешнему оформлению, спецификации 

и расстановке торгового оборудования, 

световому оформлению магазина; 

обеспечить организацию презентаций 

коллекций. 

Консультировать и предоставлять 

аналитическую информацию при 

расчете товарного наполнения 

магазина.

Организовать обучение персонала 

партнера фирменным стандартам 

сети, мерчендайзингу и эффективным 

технологиям продаж.

Обеспечить поддержку партнера 

в сезонном оформлении магазина 

и мерчендайзинге коллекций, 

предоставить POS-материалы, каталоги, 

необходимые дизайн-макеты.

Обеспечить контроль над соблюдением 

партнерами концепции продаж KETROY.

Позиционировать бренд на 

национальном и международном 

уровне, в том числе посредством 

рекламных кампаний в федеральных 

деловых и глянцевых изданиях, с 

помощью программ по связям с 

общественностью, участия в модных 

показах и других мероприятий.

Адрес и контактные данные Вашего 

магазина будут присутствовать во всех 

коммуникациях бренда.

Помогать в организации и проведении 

местных рекламных кампаний, 

составлении сезонного медиа-плана, 

оказывать помощь в подготовке 

рекламных материалов, аудио и видео 

роликов.

Неукоснительно соблюдать договорные 

условия сотрудничества.

Компания «КЕТРОЙ СНГ» в рамках сотрудничества
по франчайзингу марки KETROY гарантирует:



УСЛОВИЯ 
СОТРУДНИЧЕСТВА

Компания КЕТРОЙ СНГ гарантирует 

стабильность готового бизнеса 

с минимальными рисками при 

соблюдении потенциальным 

партнером следующих условий:

Наличие у потенциального партнера 

собственной или арендованной 

торговой площади, соответствующей 

техническим требованиям и 

требованиям к расположению магазина.

Готовность к соблюдению финансовых и 

договорных условий работы.

Представление требуемого 

ассортимента в магазине.

Соблюдение единых стандартов 

зонирования и выкладки товара.

Соблюдение стандартов работы 

персонала фирменных магазинов

Ведение активной рекламной 

деятельности по продвижению магазина 

и марки KETROY.

Готовность к аудиту магазинов 

представителями головной компании. 

Желание и готовность расти и 

развиваться в крупном международном 

проекте.

Компания гарантирует стабильность готового 
бизнеса с минимальными рисками





ТРЕБОВАНИЯ 
К ПОМЕЩЕНИЮ
Технические требования:

— Общая площадь: от 70 до 120 м2

— Подсобные помещения: от 15 м2

— Высота потолка не менее 3 м

— Подведенная электрическая 

     мощность не менее 15 кВт.

Требования к расположению:

— Отдельно стоящее помещение

— Первый этаж

— Расположение на центральных улицах

     или на улице с высоким пешеходным

     и автомобильным трафиками

— Отдельный вход с улицы

— Наличие  витрин

— Возможность размещения фирменной

     вывески

— Наличие  парковки для автомобилей

— Соседство с магазинами известных

     брендов для сходной целевой

     аудитории, бизнес-центрами,

     банками, офисами крупных компаний,

     администрацией города.



ФИНАНСОВАЯ МОДЕЛЬ

Фирменное оборудование: 

900–1300 тыс. руб.

Автоматизированная система учета: 

100 тыс. руб.

Приобретение коллекции:

2000–2500 тыс. руб.

Сезонная рекламная кампания: 

350 тыс. руб. 

Сумма первоначальных инвестиций*, необходимых 
для открытия и начала работы магазина KETROY 
состоит из следующих статей:

*Суммы даны из расчета площади 

помещения 90 кв. м.

В приложении к презентации 

представлена математическая модель 

расчета эффективности проекта.

Условия аренды, либо инвестиции в 

приобретение недвижимости.

Состояние помещения, стоимость 

проведения ремонтно-строительных 

работ .

Фонд заработной платы.

Дизайн-проект магазина 

предоставляется бесплатно.



ЭТАПЫ 
ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ
Получение анкеты потенциального 

партнера.

Первичные переговоры, обсуждение 

экономики проекта.

Подбор торгового помещения. 

Утверждение помещения 

представителем компании.

Составление календарного и 

финансового плана открытия.

Утверждение бизнес-плана на сезон.

Подписание договора франчайзинга, 

размещение предварительного заказа 

на сезон, внесение предоплаты для 

бронирования коллекции в размере 

40% от ее стоимости (для сезона весна-

лето до 15 января; для сезона осень-

зима до 15 июля).

Заключение договора поставки товара 

и торгового оборудования  ( за три 

месяца до открытия).

Ремонтные работы в торговом 

помещении.

Монтаж торгового оборудования.

Получение и выкладка товара при 

поддержке мерчендайзера компании. 

Проведение рекламной кампании 

открытия магазина согласно 

утвержденного графика открытия 

магазина.

Открытие магазина.
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КОНТАКТНАЯ 
ИНФОРМАЦИЯ
КЕТРОЙ СНГ

129344, Россия, Москва

ул. Искры 17A, стр. 3

Бизнес-Центр «Линия»

Тел.: +7 (495) 788-54-77

Алексей Окатенко

a.okatenko@ketroy.com

www.ketroy.com





www.ketroy.com


